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Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Kunden der Firma Br|jan:t

< < < < <

éeinen Anspruch auf

Schnelle, unburokratische Schadenaufnahme, taggleiche Weitergabe & Bear-
beitung

Personlich bekannte, konstante, festangestellte Ansprechpartner, keine er-
folgsabhangige Mitarbeitervergtitung

Zugriff auf alle gangigen Versicherungsgesellschaften (u.a. Allianz, Alte
Leipziger, AXA, Generali, Versicherungskammer Bayern, Helvetia, Gothaer,
R+V, ERGO, HDI, Mannheimer, Nurnberger, Continentale, OCC, Signal, VHV,
Wirttembergische, Zurich, etc.)

Dienstleistung aus einer Hand

Markttbergreifende Branchenkenntnis

Betriebswirtschaftliche Kosten-, Risiko- und Versicherungsanalysen
20 - 40 % Einsparung auf ihre bisherigen Versicherungspramien

Exklusive Betreuung/Verwaltung der Firmen- und Privatvertrage der Inha-
ber/Geschaéftsfuhrer

Problemverstandnis fur die Geschaftsfuhrer/Inhaber durch langjahrige Erfah-
rung

Prifung der Gesellschaftsrechnungen & Blindelung in eine Kundenrechnung

V Kommunikation & Schriftverkehr mit den Gesellschaften, u.a. auch Meldebo-
genkontrolle!

V 100 % Erreichbarkeit & Tagfertigkeit
Montag - Donnerstag 8 - 17 Uhr
8- 13 Uhr

Freitag
mme gle

wieder!

Seite 3



Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Uber uns

1 Erwin Brandl griindet im Jahr 1968 die E. Brandl Versicherungs-
makler GmbH mit dem Firmensitz in Dachau!

1 Das Tatigkeitsfeld fokussiert sich auf die Beratung und Betreuung mittel-
standischer Unternehmen in allen Versicherungsfragen.

1 1999 wird der Sitz in eines der modernsten
Geschaftsgebaude der "Unteren Dachauer Stadt"
verlegt. Die Buroraume befinden sich in der VI.
Etage mit einem unglaublichen Ausblick!

1 Im Jahr 2005 firmiert die GmbH zur KG um.

1 Das inhabergefihrte Familienunternehmen beschéftigt ausschlie3lich
gualifizierte Versicherungskaufleute/Versicherungsfachwirte.

1 2010 Ubergibt Erwin Brandl die operative Leitung an seinen Schwiegersohn,
Michael Kraus, und den Innendienstleiter, Ralf Weinberg.

N 2015 ziehen sich Erwin & llse Brandl aus dem Geschéftsleben zuriick: die Firma
Brand! firmiert zur Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG unter der
Leitung von Michael Kraus!

1 Seriositat, Erreichbarkeit, Tagfertigkeit & Kostentransparenz sind nur einige
Schlagworter, die die Brandl GmbH & Co. KG vom Gesamtmarkt abheben.

9 Mit Gber 500 Firmenkunden als Referenz und einem steten Zuwachs, ohne die
ASt ammkundschafth Z u istv die nFancah Branslls eilg e n
zuverlassiger Partner auch in der Zukunft! Neue Kundschaft gewinnt die Firma
Brandl regelmafig aus dem Empfehlungen der langjdhrigen zufriedenen
Unternehmen und deren Inhaber!

 Die Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG versteht sich als A Sprachrohr
der mittelstandischen Unternehmen & lhrer Inhaberundal s AGegengewi
zu den Versicherungsgesellschaften!

9 Die Firma Brandl vertritt ausschliel3lich die Interessen ihrer Kunden, im
Gegensatz zu den Vertretern/Agenten der Gesellschaften: die handeln im Auftrag
der Gesellschaften und vertreten deren Interessen!
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Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Leistungskatalog

Die Firma Brandl ist 100% unabhangig von Versicherungsgesellschaften/Banken und
hat dennoch Zugriff auf alle am Markt tatigen, gangigen & qualifizierten
Versicherungsunternehmen.

Das Team analysiert vorhandene Risiken und deckt diese marktpreisgerecht und
leistungsorientiert ein: es stehen exklusiv ausgehandelte und branchenspezifische
Rahmenvereinbarungen zur Verfigung.

Dies bedeutet neben verbesserten Bedingungen auch
einen deutlichen Beitragsvorteil gegeniber herkommli-
chen (Standard-)Vertragen.

Der Beitragsvorteil wird erganzt durch den Dienstleis-
tungsvorteil der Blindelung der Gesellschaftsrechnun-

gen in eine Sammelrechnung flr die Kunden!

Das Leistungsprofil im Detail:

l

Erstellung von betriebswirtschaftlich fundierten Kosten- & Versicherungs-
analysen mit dem Ziel, die Konditionen zu verbessern & die Kosten zu
senken, auch ohne den Versicherer wechseln zu missen!

Risikoanalysen/-bewertungen/-beratung & Gefahrenabwehrmanagement.
Betreuung/Verwaltung/Aktualisierung der Firmen- und Privatvertrage.

Prifung der Gesellschaftsrechnungen & Blndelung in eine Sammel-
rechnung je Kundendatensatz unabh&angig von den Versicherungen.

Schadenaufnahme & Schadenbearbeitung, Nachverfolgung!

Kommunikation & Schriftverkehr mit den Gesellschaften, u.a. auch die
Uberwachung/Kontrolle der Meldebdgen & deren Abrechnung!

100 % Erreichbarkeit & Tagfertigkeit!
Nach Bedarf finden Jahresgespréache, Schadengesprache, etc. statt!

Beratung in Fragen zu Sachversicherungen & betrieblichen Versorgungs-
werken.

Ziel ist, die Kunden serids & nachhaltig ohne Beschwerden zu beraten!
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Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

DAS TEAM

A

Michael Kraus Ralf Weinberg
Dipl. Betriehswirt (FH) Versicherungskaufmann
Gesellschafter Prokurist
Geschéftsfuhrer Leitung Innendienst

Mischa Mrozik Carina Keller Stefan Plechschmidt
Versicherungskaufmann Versicherungskaufrau/ Versicherungskaufmann/
Techn. Undenwriter (DVA) -fachwirtin -fachwirt
Kundenberatung Kundenberatung Kundenberatung

DW-16 DW -14

B
Martina Bambach Manuela Wimmer Renate Schonberger Ernst Schwimmbeck

Versicherungskauffrau/ Versicherungskauffrau Versicherungsfachfrau Versicherungskaufmann/
-fachwirtin Assistentin der fachwirt
Rechnungswesen Kundenberatung Geschéftsleitung Vertriebsassistent
DW -23 DW-12 DW-11 DW -22

o . ¥

Andrea Buchner Evi Bilut Angelika Pfeil Claudia Liebert

Versicherungskauffrau/ Versicherungskauffrau Versicherungskauffrau Versicherungskauffrau
-fachwirtin Betriebswirtin (VWA)
BackOffice Buchhaltung Rechnungswesen BackOffice
DW -29 DW-15 DW -29 DW -22
Blrozeiten: Montag i Donnerstag 8:00-17:00 Uhr
Freitag 8:00 - 13:00 Uhr
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Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Einsatz bewahrter EDV

Das EDV-System wurde von der Firma Brandl entwickelt, ist bewahrt &
gewahrleistet einen schnellen Zugriff auf alle vertragsrelevanten Inhalte. Fur die
Kunden ist per Knopfdruck ein Vertragsspiegel erstellt. Er ermdglicht einen schnellen
Uberblick tiber alle Vertrage: Sparte, Gesellschaft, VS-NR, Ablauf und aktueller
Beitrag sind immer im Blickfeld. Hier ein Beispiel:

BRANDL Versicherungsmakler GmbH & Co. KG 85221 Dachau  SchleiBheimer Str. 12 Tel. 08131/3111-0 Fax 08131/3111-30

E-Mail: infofebwm.de

Rufstellung der bestehenden Vertrdge fiir Firma Hans Mustermann CGrbH KD-Nr. 2/111 1111/0
22.02.15 Mustergasse 1 85221 Musterhausen
Versicherungs-Sparte Gesellschaft VS-Nummer Ablauf  ZW/A * Primie  Bemerkung

Betriebshaftpflicht Generali HEERRK 01.01.16 59 500.9
HP-Excedenten Generali 000 00.00.00

Umwelthaftpflicht XXRX 00,00.00

Geschaftsinhalt 111/2 01.01.16

Feuer-Betr.Unterbr. AXA 11160 01.01.16

Russtellung/Messe Generali 123456 01.01.16

Elektronik Generali 000111125 01.01.16

Maschinenbruch ERGO/VICTORIA 000111131 01.01.16

Gebaudefever Bay. Landesbrand B 11111111/ 01.01.16

Gebdude Versicherungskammer 1111112 01.01.16

Werkverkehr A. Leipziger (Sach) 56465465456 01.01.16 D
Transport Generali 65464646 01.01. 17

Rechtsschutz ERGO Versicherung AG 000 00.00

KFZ-INFQ Generali Flotte

DKW Generali REEX

Liefervagen Generali KEEX

Anhdnger Generali KREXKEKKKKRKKK

Gabelstapler A, lLeipziger (Kfz) — XHEXKXMXKXXKX Hersteller: Toyota, Modell Nr. 5 FB
Krad Generall XXEKKRKKKKX TOL-F 456 Yamaha
Direktvers./Pens.ks. A. Leipziger (Leben) 2222222 0. te 6,7"0 K.600'ELR gar., SA 63,
U-Kasse Niirnberger (leben) 333333 05,51 fite 5' 0. Kap. 500" gar., B, SA 6

* Pramie laut Zahlungsweise

Lebens-Vers, Pramie 10 320.00

\ Kranken-Vers, 0.00

Mit freundlichen Griifen
Brandl Versicherungsmakler Gn
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Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Werte & Ethik unseres Handelns

Einleitung

Der Gesamtverband der Versicherungswirtschaft (GDV) und insbesondere die Versicherungs-
gesellschaften haben mit der Kamp ang Wehatdh@egéinfiber at e
Versicherungsmaklerfi ein Instrumentarium geschaff
positives Image einbringen soll. Die Firma Brandl erkennt diese Regeln an. Als Besonderheit muss an

dieser Stelle festgehalten werden, dass der Inhalt dieser Leitlinien fur die Mitarbeiter, Geschéftsleitung

und Inhaber der Firma Brandl von je her die Grundlage der Geschéftstatigkeit war.

Aus diesem Grund werden nachfolgend die individuellen, weitaus weitreichenderen Verhaltensregeln der

Firma Brandl dargelegt, die alle Handelnden der Firma Brandlal s AWerte und Et hi ki
bezeichnen:

1. Holistischer und altruistischer Werteansatz

Wir agieren zu 100% als treuh&nderischer Sachwalter im Lager des Kunden.

Die Versicherungsgesellschaften und deren Produkte wéhlen wir nach objektiven Kriterien und
langjahriger Erfahrung am Markt aus. Wesentlicher Bestandteil unserer Leistung ist dabei die Analyse
des kompletten Versicherungsbedarfs eines Unternehmens inkl. deren Inhaber (holistischer Ansatz) und
die gemeinsam mit den Kunden erarbeitete Abwagung der Risikoabsicherung. Bei der Tatigkeit stehen
die Interessen der Kunden stets im Vordergrund mit VVorrang vor dem eigenen Vergltungsinteresse.

Wir sind ein inhabergefiihrtes Unternehmen, privat finanziert und unabhangig von jeglichen Konzernen
oder Versicherungsgesellschaften. Wir arbeiten mit einem bestandigen Mitarbeiter- bzw. Expertenteam.
Die Zusammenarbeit mit unseren Kunden ist ebenso auf Langfristigkeit und Partnerschaftlichkeit aus-
gelegt. Kurzfristiger Erfolg interessiert uns nicht. Auf die Vermittiung von unsinnigen und unverstandlichen
Versicherungen wird bei uns zum Wohle des Kunden verzichtet (altruistischer Werteansatz).

Wir arbeiten im Sinne eines ehrbaren Kaufmannes: ehrlich, glaubwirdig, aufrichtig, integer, qualifiziert,
gut beleumundet und finanziell unabhangig.

2. Betreuung und personlicher Kontakt

Unsere Leistung endet nicht mit der Vermittlung eines Versicherungsvertrages. Vielmehr stehen wir den
Kunden als Ansprechpartner mindestens so lange zur Verfligung, wie der von uns vermittelte
Versicherungsschutz und der jeweilige Maklervertrag besteht. Dies gilt insbesondere im Schaden- oder
Leistungsfall und nattirlich bei der Rechnungspriifung und Rechnungsstellung.

Sollte sich dennoch ein Kunde gegen unsere Dienstleistung entscheiden, stehen wir in einem guten
Miteinander auch nach einem aufgeltsten Vertragsverhaltnis fir Fragen zur Verfiigung. (siehe auch
unter 4. Vergutung und Anerkennung)

3. Umdeckung

Erfolgt im Rahmen unserer Tatigkeit eine Umdeckung eines bereits abgedeckten Sachrisikos, nehmen
wir diese ausschlief3lich mit fairen Mitteln unseren Wettbewerbern gegentber vor. Umdeckungen von
Kranken- und Lebensversicherungsvertrdgen nehmen wir grundsétzlich nicht vor.

4. Vergutung und Anerkennung

Unsere Leistung ist fir unsere Kunden grundsatzlich kostenfrei, da nach deutschem Handelsbrauch die
Vergutung des Versicherungsmaklers vom Versicherer tbernommen wird. Durch die Vergitung vom
Versicherer wird unsere Unabhangigkeit und Objektivitit gegeniiber unseren Kunden nicht
beeintrachtigt. Wir méchten mit unserer Arbeit nicht nur angemessen Geld, sondern auch die
Anerkennung der Kunden verdienen. Daher stehen wir i.d.R. auch fir Fragen zu Vertrdgen zur
Verfiigung, die entweder nicht von uns betreut werden oder betreut werden kénnen, unabhangig davon,
ob wir daraus eine Vergutung bekommen oder nicht.
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Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Werte & Ethik unseres Handelns

5. Fortbildung und Expertennetzwerk

Unsere stete fachliche Fortbildung ist eine wesentliche Grundlage unserer Tétigkeit. Daher bilden wir uns
regelmafig fort. Diese konnen produktbezogene Veranstaltungen u.a. von Versicherern als auch
Seminare zu fachlich tUbergreifenden und grundséatzlichen Themen sein. Dazu z&hlen wir auch Inhouse-
Schulungen im eigenen Team. Wir kennen aber auch unsere Grenzen und greifen rechtzeitig auf ein
bewahrtes Expertennetzwerk zurtick.

6. Untervermittlereinsatz und Zusammenarbeit mit Maklerpools

Wir setzen keine Untervermittler oder Tippgeber ein. Auch arbeiten wir mit keinem Maklerpool
zusammen.

7. Datenschutz und Diskretion

Der Kundendatenschutz hat fir uns einen hohen Stellenwert. Daher erfolgt die Weitergabe von
Kundendaten an Dritte, z.B. Versicherer, Gutachter, etc. auch ausschlief3lich im Rahmen der Erfiillung
unserer Aufgaben und/oder mit Einwilligung unserer Kunden. Wir sind um ein taktvolles Miteinander und
einen vertraulichen, diskreten Umgang bemdiht.

8. Pflichten nach dem Geldwéaschegesetz

Wir kennen unsere eigenstandigen Pflichten aus dem Geldwéaschegesetz und kdnnen die Umsetzung
der gesetzlichen Anforderungen gegentiber den zusténdigen Aufsichtsbehdrden dokumentieren.

9. Keine Korruption und Bestechung

Wir tolerieren keine Form von Korruption oder Bestechung.

Grundsatzlich prifen wir, ob Geschéftsvorfalle der gangigen Geschéftspraxis entsprechen und kein
Verstol3 gegen geltende Rechtsnormen (zum Beispiel Strafgesetzbuch) vorliegt. Wir schaffen unseren
Mitarbeitern einen sicheren, interessanten und gut vergiteten Arbeitsplatz und sind uns der
Verantwortung gegeniiber unseren Mitarbeitern und unseren Kunden bewusst. Achtung von Korruption,
Bestechung und Bestechlichkeit und klare Regeln fir den Umgang mit Incentives und sonstigen
Zuwendungen sind bei uns selbstverstandlich.

10. Sonstige Regelungen, Ombudsmann fir Beschwerden

Sonstige gesetzliche Regelungen, die unsere Tatigkeit als Versicherungsmakler betreffen, kennen und
beachten wir. Unsere Kunden weisen wir auf die Versicherungsombudsménner fur die
Beschwerdemdoglichkeit nicht nur im Rahmen der Erstinformation, sondern auch bei konkreten
Einzelfallen, hin.

11. Schlussbemerkung

Wir fuhren unser Unternehmen nach den vorgenannten Grundsétzen und lehnen jegliche Form von
Gewalt und Beeintrachtigung ab. Aus Griinden der besseren Lesbarkeit wird im Text nur die mannliche
Form verwendet. Gemeint ist stets sowohl die weibliche als auch die ménnliche Form und stellt keine
Diskriminierung dar.

Michael Kraus, Ralf Weinberg und die Mitarbeiter der Firma Brandl|
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Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Noch Fragen? (FAQ)

Wie hoch ist die Ersparnis durch das Vorgehen der Firma Brandl?
V In der Regel sind es zwischen 207 40 % Beitragsersparnis bei gleichem oder
sogar héherwertigem Versicherungsschutz im Vergleich zu Standardvertragen.
Fast 90 % der Analysen erzielen dieses Ergebnis.

Woraus ergibt sich diese Einsparmdglichkeit?
V Es werden bei anderen Versicherern sog. Marktpramien mit gleichem oder
hoherem Bedingungswerk eingeholt und mit den bisherigen Vertragen
verglichen.

Muss zur Umsetzung der Ersparnis immer der Versicherer gewechselt werden?
V NEIN, denn i.d.R. wird mit dem bisherigen Versicherer verhandelt, ob er bei der
AMar kt pr %egi Erfahrurgsgensi’ reduzieren viele Versicherer die
Beitrdge gemal den Vorstellungen der Firma Brandl und verbessern auch
die Bedingungswerke.

Welche Pramisse wird bei der Erarbeitung der Analyse zu Grunde gelegt?

V Seit 40 Jahren sehen wir die Unternehmen aus der Sicht, als ob es
UNSERE wéren. Das heil3t, die Existenz muss im Notfall abgesichert sein,
nicht mehr und nicht weniger. Was dartiber hinaus versichert sein soll, liegt in
der Hand der Inhaber/Geschéaftsfihrer. Unseren personlichen Rat und
Erfahrungsschatz geben wir gerne weiter!

Welche Vertrage/Policen werden analysiert und betreut?
V Alle Firmenvertrage inkl. der Versorgungswerke und Privatvertrdge der
Geschaftsfuhrer/Inhaber.

Wie werden u.a. Schaden bearbeitet?

V Es wird eine taggleiche Bearbeitung und Weitergabe aller Angelegenheiten
garantiert! In langwierigen Sachverhalten werden unsere Kunden auf dem
Laufenden gehalten! Die Vorgénge werden von A bis Z bearbeitet, auch vor Ort-
Besichtigungen gehoren dazu!

Was ist noch wissenswert?
V Ohne Call-Center und Warteschleife sind die Mitarbeiter zu den Blrozeiten
erreichbar, ohne Betriebsferien!
V Mit dem eigenen EDV-System, dem Archivieren aller Vertragsdokumente /
Vorgange ist ein optimaler Zugriff auf alle Geschaftsvorfalle gewahrleistet!
Sie haben die Police nicht zur Hand, kein Problemé e i n K n o puhddsie u ¢ k
ist reproduziert!
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Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Vertragserstinformation

Postanschrift/Biroraume Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Postfach 1968 Schleil3heimer Str. 12/ VI. Etage

85209 Dachau 85221 Dachau

Kontakt Telefon 08131/3111-0;Fax-30
e-Mail info@ebvm.de
Internet www.ebvm.de

Birozeiten Montag 1 Donnerstag 8:00 - 17:00 Uhr
Freitag 8:00 - 13:00 Uhr

Handelsregisternummer HRA 86425 (Registergericht Miinchen)

Steuernummer 117/153/55405 (Finanzamt Dachau)

Sitz der Gesellschaft Dachau

vertreten durch (Komplementar) Brandl Verwaltungs GmbH

Geschaftsfihrung Michael Kraus

Handelsregisternummer HRB 216250 (Registergericht Miinchen)

Vers.-Vermittler-Reg.-Nr. D-C1QR-HPKPG-12

http:/Amvww.vermittlerregister.org
Tel. 01 80/600 58 50
Berufsbezeichnung Versicherungsmakler

Die Firma Brandl ist als Versicherungsmakler tatig und erhélt als solcher eine Vergitung fiir den
Abschluss und die Betreuung von Versicherungsvertragen. Diese Vergitung bezahlt der jeweilige
Versicherer an die Firma Brandl. Die Kosten fir Beratung, Vermittlung, Schadenaufnahme/-
weitergabe, ggf. Rechnungsprifung/-stellung, Meldebogenkontrolle etc. sind in der Versicherungs-
pramie enthalten. Dem Kunden entstehen somit keine weiteren Kosten von Seiten der Firma Brandl.
Eine Beratung gegen Honorar bietet die Firma Brandl nicht an (sog. Honorarberatung). Durch die
Beratung gemaf der 88§ 60 + 61 VVG entstehen dem Kunden keine Kosten, die nicht schon durch die
Versicherungspramie gedeckt sind.

Im Sachversicherungsbereich wird diese Vergitung als sog. laufende Courtage bezeichnet, im Al-
tersvorsorge-, Berufsunféhigkeits-, Krankenversicherungsbereich als sog. Provision.

Alle Angestellten der Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG erhalten ein Festgehalt und keine
erfolgsabhéangige Vergitung bei Vermittlungserfolg. So kann sichergestellt werden, dass das Au-
genmerk auf der Beratungsqualitat und nicht auf dem Verkauf von Produkten liegt.

Berufsrechtliche Regelungen - 8§34 d Gewerbeordnung
-8859-68 VWG
- VersVermV
Mitglied der IHK f. Minchen & Obb., Balanstr. 55-59, 81541 Mluinchen
Gewerbeerlaubnis Erteilt durch die Stadt Dachau, Weiherweg 16, 85221
Dachau.

Nach § 34d Abs. 1 GewO (Versicherungsmakler), erteilt
durch die IHK fur Minchen und Obb., Max-Joseph-Str. 2,

80333 Muinchen.
Zustandige Aufsichtsbehotrde Bundesanstalt fir Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin)
Zustandige Schlichtungsstellen Versicherungsombudsmann e.V.

Postfach 08 06 32, 10006 Berlin
www.versicherungsombudsmann.de

Ombudsmann private Krankenversicherung
Postfach 06 02 22, 10052 Berlin
www.pkv-ombudsmann.de

Beteiligungen/Verflechtungen Es bestehen keine Beteiligungen an/von
Versicherungsunternehmen noch an/ivon Kredit-
instituten!
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Anhang

Seite 12



Rev. 150127

Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

§§Warum ist ein Versicherungsmakler so wertvoll fur Sie?

®

© Mingrva Studio, Fotl

:Der feine Unterschied zwischen bedarfsorientierter Beratung und Produktverkauf

Beratung durch:

Seit 1968

Brand| Versicherungsmakler GmbH & Co. KG
SchleiBheimer Str, 12 e 85221 Dachau
Tel.: 08131 /3111-0

Fax: 08131 /3111-30

info@ehvm.de

http://www.ebvm.de

Personlicher Ansprechpartner:

Herr Michael Kraus
m.kraus@ebvm.de
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© contrastwerkstatt, Fololia 862533615

Exposé

Absicherung: Ein menschliches Grundbedirfnis

Ein Glick, dass es Versicherungen gibt...!

Schon seit Urzeiten ist es ein Bediirfnis der Menschen,
sich vor Risiken zu schiitzen. Die Zeiten haben sich ge-
andert und damit auch die -

Risiken, denen wir und un-
ser Hab und Gut ausgesetzt
sind — das Bediirfnis ist ge-
blieben und Versicherungen
helfen. Natirlich kann eine
Versicherung nicht verhin-
dern, dass |hr Haus ab-
brennt. Sie kann Ihnen aber
die notigen Kapitalmittel
zur Verflgung stellen, da-
mit Sie die Reste des Alten
mit einem Neubau ersetzen
konnen. Eine Versicherung
kann Ihnen ein Ersatzeinkommen zahlen, wenn Sie zu
krank werden, um weiterhin lhrem Beruf nachkommen
zu konnen. Auch eine optimale Gesundheitsvorsorge
kann mit einer Versicherung dargestellt werden. Versi-
cherungen bieten Ihnen heute vor allem solide Planungs-
sicherheit, damit Ihr Leben durch ein Ungliick nicht in

Orientierung ist angesagt

Welche Versicherungsldsung ist fiir Sie die beste?

finanzielle Schieflage gerat und es weiter gehen kann.
Damit erfiillen Versicherungen eine ungemein wichti-
gen Funktion in unserer
Gesellschaft. Durch sie
wird ein Schicksalsschlag,
an dem der Einzelne evtl.
zerbrochen ware, von der
Gemeinschaft der Versi-
cherten aufgefangen.

In  Deutschland kommt
es jdhrlich allein im Be-
reich der Haftpflicht- und
Sachversicherungen  zu
rund 20 Mio. versicherten
- Schadensereignissen. Die
© Minerva Studo, ool 466350951 Schadenzahlungen hierfir
betragen regelmaBig deutlich dber 30 Mrd. Euro pro
Jahr. Das ist sehr viel Geld, das den Geschadigten sonst
wohl gefehlt hatte. Versicherungen mogen auf den ers-
ten Blick langweilig sein oder auch schwer versténdlich;
ohne sie waren wir alle auf uns alleine gestellt und das
fénde gewiss nicht immer ein Happy End...

Friiher war es nicht immer mdglich, sich durch Versi-
cherungen vor Risiken zu schiitzen. Oft gab es einfach
keine entsprechenden Angebote. Heute haben wir dage-
gen die Qual der Wahl, denn versichern kann man sich
gegen fast alles - und das auch noch bei verschiedenen
Anbietern..

Wie eine erfolgreiche Seereise von den Fahigkeiten des
Navigators abhangt, navigiert Sie der erfahrene Versiche-
rungsmakler zielsicher durch den Nebel der Angebote.
Als Laie ist es nahezu unméglich, den Uberblick zu be-
halten und die jeweils am besten geeigneten Versiche-
rungsprodukte zu identifizieren.
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Exposé

Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Checkliste - Was gute Berater auszeichnet

Uns ist an einer dauerhaft erfolgreichen Zusammenarbeit
gelegen und wir sind liberzeugt, dass Kunde und Berater
zusammenpassen miissen. Deshalb sollen Sie sich auch
schon im Vorfeld ein klares Bild von unserer Arbeitsweise
machen kénnen. Wir reden Klartext und diese Checkliste
soll Ihnen bei der Entscheidung fiir einen Versicherungs-
makler helfen.

B P

i

© opalja, Fololia #65774279

Gebundene und freie Vermittler

Grundsatzlich ist zwischen gebundenen und freien Ver-
mittlern zu unterscheiden. Je mehr Produkte von ver-
schiedenen Anbietern der Vermittler im Porifolio hat,
umso vielfaltiger sind seine Moglichkeiten.

Versicherungsvertreter

Die Versicherungsvertreter sind die haufigsten Vermittler
in Deutschland. In der Regel sind sie fiir nur ein Unter-
nehmen als selbststindige Einfirmenvertreter tatig. Al-
lerdings bedeutet selbststdndig nicht unabhangig. Denn
fast immer stehen dem Vertreter ausschlieBlich die Pro-
dukte seines Hauses zur Verflgung. Es ist aber unwahr-
scheinlich, dass ein einziges Unternehmen iiber alle Be-
reiche hinweg die fur Sie optimalen Ldsungen anbieten
kann. Zudem sind die Vertreter hdufig an Vertriebspléne
gebunden, d.h. sie miissen bestimmte Produkte in aus-
reichender Anzahl verkaufen, egal ob es fir die Kunden
.oinn* macht oder nicht. Der Versicherungsvertreter
erhalt von seinem Unternehmen meist nur ein geringes
monatliches Fixum. Daher ist er auf die Provisionen flr
die Vermittlung von Versicherungsprodukten angewiesen.

Seltener sind die Mehrfirmenvertreter. Sie haben Ver-
trage mit mehreren Versicherungsunternehmen. Diese
Vermittler kdnnen zwar auf eine gréBere Produktpalette
zuriickgreifen, sind aber dennoch nicht unabhangig, da
die Versicherer auch gegentber den Mehrfachagenten
weisungsbefugt sind.

Ein guter Vermittler:
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Strukturvertriebe

Die Mitarbeiter eines Strukturvertriebes sind in ein
streng hierarchisch organisiertes Netzwerk eingebun-
den. Gerne bezeichnen sich diese als ,Allfinanzbera-
tung”, ,Finanzoptimierer” etc, Die Provisionen werden
anhand vorgegebener Schilissel in der Struktur aufge-
teilt. Die Vertreter sind oftmals an strenge Verkaufsvor-
gaben gebunden und missen bestimmie Umsatzziele
erreichen. Je niedriger der Mitarbeiter in der Hierachie
der Organisation steht, desto kleiner ist sein Anteil an
der Provision. Daraus folgt ein hoher Verkaufsdruck fir
Produkte, die nicht unbedingt hundertprozentig auf die
Bediirfnisse der Kunden ausgerichtet sind.

Versicherungsmakler

Der Versicherungsmakler ist freier Unternehmer und hin-
sichilich der Versicherungsgesellschaften ungebunden.
Erist kein Vertreter oder Beauftragter einer Gesellschaft,
hat also keinen Dienst- oder Vermittlervertrag. Ein Ver-
sicherungsmakler hat Kooperationsvertrage mit vielen
verschiedenen Gesellschaften. Um die fiir Sie passende
Versicherungslosung zu finden, steht dem Makler also
nahezu der gesamte Versicherungsmarkt zur Verflgung.
Fiir seine Beratungs- und Vermittlungstatigkeit erhalt er
eine Courtage von den Versicherungsunternghmen. An-
ders als alle anderen Vermittler steht der Makler auch
rechtlich auf der Seite des Kunden. Nur so kann er des-
sen Interessen auch wirklich vertreten.

Exposé Brandl Versicherungsmakler GmbH & Co. KG

Versicherung

Hierarchie-
stufe 1

Shufe — Stule

Versicherung A

Versicherung B

Versicherungs-
makler

Versicherung C

Versicherung D

Versicherung E
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